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Mandat od 
sedam milja 

G) 
baveza hronicara trenerske orga­
nizacije jeste da podseti na cinjeni­
cu da je njen prvi predsednik, ali i
vizionar i utemeljivac, 1991. godi­
ne, bio legendarni Slobodan Piva 
lvkovic. Od 1. avgusta ove godine, 

posle redovne izborne skupstine, Zeljko Obradovic 
je treci predsednik Udruzenja kosarkaskih trenera 
SCG. Medutim, posle Dusana Dude lvkovica, Obra­
dovic ce, sa svojim timom, imati vec sasvim urede­
no udruzenje, sto je, narocito u nasim uslovima, zah­
tevalo mnogo znanja, truda, upornosti i silnu energi­
ju. Naravno, odrzati tako visok nivo organizacije i 
steceni ugled, nece biti nimalo lak posao. 

Za svog mandata Dusan lvkovic je, kada je Udru­
zenje trenera u pitanju, sasvim izvesno, sa svojim sa­
radnicima, ucinio korak od "sedam milja". Moglo bi se 
mnogo toga staviti na konto uspeha i opet tesko da nesto ne bismo izostavili. 

Prvo, lvkovic je poput vec dokazanog kosarkaskog stratega, stvorio tim (Upravni od­
bor) i podelio uloge kako bi gotovo svaki od njih dao svoj maksimum. Svojim rezultatima i 
lvkovicevom agilnoscu Udruzenje je posle mnogo godina nerazumnog otpora, dobilo svo­
je zasluzeno mesto i status u nasoj kosarkaskoj organizaciji. U samom Udruzenju napra­
vljeno je "veliko spremanje". Konsolidovano je finansijsko poslovanje. Usvojena su norma­
tivna akta koja su nase udruzenje, pored ostalog, svrstala u red najorganizovanijih i naju­
zornijih u svetu. lza takvih akata stalo je i Predsednistvo, sada Upravni odbor KS SCG. Na 
taj nacin napravljena su jasna pravila za funkcionisanje samog udruzenja, ali je deponova­
njem ugovora (klub-trener) u KS SCG, prvi put ostvarena pravna sigurnost koja stiti oba 
potpisnika podjednako. Mozda je, za lvkovicevog mandata, u osnovnoj obavezi i smislu 
postojanja trenerske organizacije - strucnom usavrsavanju trenera, postignut i najveci 
uspeh. Pre svega, na inicijativu Udruzenja trenera, formirana je Visa kosarkaska skola. 
Brojni seminari, studijska usavrsavanja, izdavacka delatnost i slicno, sasvim izvesno su 
prosirili bazu obucenih kosarkaskih trenera i kod mnogih je nivo znanja podignut u intere-­
su nase kosarke u celini. Snazan zamajac ovoj aktivnosti nastaje u martu 2002. godine ka­
da je predsednik lvkovic s vlasnikom marketinske agencije TAF iz Grcke, odnosno njenim 
vlasnikom Derisom Konstantinosom potpisao ugovor o saradnji. Uz marketinsku i materi­
jalnu podrsku ove agencije, Beogradska kosarkaska klinika (BCB) postala je jedan od naj­
prestiznijih seminara kosarkaskih trenera - jednostavno brend svetskog ugleda. lvkovicev 
mandat, kada je strucno usavrsavanje u pitanju, krunisan je odlukom da u organizaciji 
Udruzenja uskoro pet nasih trenera krene na visenedeljno usavrsavanje u SAD. 

Konacno, ne i najvaznije, ostace zabelezeno da je, posle niza pokusaja, za vreme lv­
kovicevog mandata (1. oktobra 1997) pokrenut i casopis koji drzite u rukama, koji je upra­
vo mozda najbolji svedok uspesnosti lvkovicevog rukovodenja nasom trenerskom organi-
zacijom. 

• M. Polovina
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Bo�ko E>oki6 {Refleks): 

- Potpuno smo podmladili tim i
vrhunske rezultate ocekujemo tek 
krajem sezone 2005-2006, kada 
ovi mladici steknu iskustvo. Dakle, 
sezonu docekujemo rastereceni, 
cilj nam je da pruzimo sto bolje 
partije na svim frontovima. Brani­
mo titulu u Goodyear ligi i mislim 
da je za nas odlicno sto od slede-
6e sezone na zavrsnom turniru ucestvuje osam ekipa. 

Zoran Martic {Buducnost): 

- Cinjenica je da ce sva takmicenja biti neizvesna i da
je kvalitet izjednaceniji nego prosle sezone. Bice pakleno 
tesko pobediti u gostima cak i najjacima. Drasticno smo 
podmladili sastav, po proseku godina uz Split smo sigur­
no najmladi tim u Goodyear ligi. Uz to, mislim da jedini u 
ekipi imamo iskljucivo igrace iz naseg omladinskog pogo­
na. Rezultati nam nece biti u prvom planu, a osnovni cilj je 
da u prvi plan izbacimo dva-tri igraca i spremimo tim za 
velike domete u sezoni 2005-2006. Tesko je ocekivati da 
cemo u novom sampionatu beleziti znacajnije uspehe, ali 
se ·necemo predavati unapred. lpak, cinjenica da od 15 
prvotimaca samo cetiri-pet imaju seniorsko iskustvo ne 
daje nam za pravo da ocekujemo visoke domete. 

PRVA LIGA SCG 

Jovica Arsi6 (Lavovi 063): 

- Tesko je baviti se prognozama za
sledecu sezonu, nezahvalno je iznositi 
rezultatska ocekivanja jer ima mnogo 
kvalitetnih ekipa. Favoriti su Vojvodina, 
Atlas i OKK Beograd koji su se znacajno 
pojacali. Mi smo slabiji nego prosle go­
dine, ali se nadam da cemo biti konku­
rentni. Ocekujem da ce mladi prvotimci 
Lavova, koji dobiju sansu znati da je is­

koriste na pravi nacin. Cilj nam je da budemo u sredini ta­
bele, a o ekipama koje ce u Superligu i u nizi rang odluci­
vace jedna pobeda iii poraz. 

Miodrag Kadija {Lovcen): 

- Liga ce biti izuzetno izjednacena, svaki mec tezak,
svako kolo neizvesno? Smatram da je Vojvodina jedina 
sigurna za jedno od prva tri mesta, dok su favoriti za pre­
ostale dve vize koje vode u Superligu Atlas Lavovi i OKK 
Beograd. Dramaticna ce biti i borba za opstanak, jer cak 
pet iii sest timova ispada u B ligu. Mi cemo pruziti priliku 
mladima da se dokazu, da iskoce u prvi plan. Cilj Lovce­
na bite opstanak u eliti. 

Dejan Mijatovi6 {OKK Beograd): 

- Takmicenje ce biti egal, bice narocito tesko slaviti u
gostima jer ima mnogo vrucih domacih terena poput 
Kraljeva, Cacka, Niksica, Cetinja. Dakle, pobede u gosti­
ma ce odlucivati o plasmanu. Najjaci su Atlas i Vojvodi­
na, tu su i Lavovi, Zdravlje, Ergonom, Sloga, pa i crno­
gorski klubovi Lovcen i Mornar. I mi smo u krugu kandi­
data za prva tri mesta koja vode u Superligu.,:B.Li'srnp�e-

sni da 6e biti izuzetno tesko. Sacuvali smo kostur tima, 
doveli kvalitetna pojacanja, formirali ekipu jos u junu i 
maksimalno ozbiljno docekujemo start sezone. 

Luka Pavi6evi6 {Atlas): 

- Renovirali smo kompletan tim sto je
za mene, kao trenera koji iza sebe ima 
tek sezonu samostalnog rada, svakako 
veliko iskustvo. Nadam se da cemo is­
puniti klupske ciljeve. Liga ce biti neiz­
vesna, ekipe su pribliznog kvaliteta iako 
nekoliko klubova ima veci budzet od 
ostalih. Ima mnogo ambicioznih sredina 
koje bogatom tradicijom i duhom nadok-
naduju nesto skromnija finansijska sredstva. Svi zele u Su­
perligu pa ce takmicenje biti veoma zanimljivo. Mi smo se 
potrudili da uz redukovan budzet selektiramo sto bolji sa­
stav i hrabro cemo konkurisati za vrh. 

Srecko Sekulovi6 {Ergonom): 

- Nadam se da ce Ergonom ponoviti proslogodisnje re­
zultate i sacuvati status stabilnog prvoligasa. Liga je osla­
bljena ucescem najjacih klubova u regionalnom takmicenju 
i to ce biti prava sansa da promovisemo mlade igrace i pru­
zimo im adekvatnu minutazu, sto nam je i primarni cilj. Ima­
mo dva iskusnija prvotimca i cak pet igraca iz naseg drugog 
tima "Hajduk Veljka", koji se prosle godine takmicio u Srp­
skoj ligi. To je i prvi talas mladih kosarkasa iz Nisa, jer ovaj 
grad do sada nije imao prvoligasa u konkurenciji kosarkasa. 

0ordije Pavi6evi6 (Momar): 

- Cilj Mornara u novoj sezoni je 
opstanak u Prvoj ligi, kao i da se 
dobro organizujemo kao klub, sto 
smo donekle vec uradili. Renovi­
rali smo dvoranu, prvi put publici 
u Baru obezbedili uslove da uziva
u prvoligaskoj kosarci. Okosnica
tima od prosle sezone je ostala na
okupu, a angazovali smo i nekoli­

ko pojacanja. Po imenima nismo jaki na papiru, ali mi cemo 
se dokazati na terenu. Konkurencija je zestoka, cak pet eki­
pa ispada. Svako ce moci svakog da pobedi, sto takmice­
nju daje posebnu draz. Sve ce biti otvoreno do poslednjeg 
kola, i najjaci timovi ce morati da strepe pred svako kolo. 

Milo� Peji6 (M�inac): 

-Zelimo opstanak i ucinicemo sve da to i ostvarimo, a ako
nam se ukaze prilika za nesto vise necemo je propustiti. U li­
gi ce ucestvovati 14 timova priblizno jednakog kvaliteta, ispa­
da najmanje pet ekipa, sve ce biti otvoreno do samog kraja. 
Situacija ce biti nesto jasnija tek posle prve polovine prven­
stva lmamo sastav koji je jaci i iskusniji nego prosle sezone, 
potpuno novu spoljnu liniju i nadam se dobrim izdanjima i re­
zultatima, samo da sve kockice uklopimo u pravi mozaik. 

Prvoligaske ekipe u sezoni 2004-2005. predvodice i 
treneri Nikola Lazic (NIS Vojvodina), Dragan Kostic (Slo­
ga), Ivan Zdravkovic (Zdravlje), Rasko Bojic (Borac), 
Mladen Mikic (Spartak), Dragan lvanovic (lbon) i Milovan 
Stepandic (Lions) iii Nenad Milojevic (Zastava). 

• D. Konti6
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